CABLE CONTRE SATELLITE

Alors que les satellites de
telecommunications qui tournent au-dessus

de nos tetes manquent de clients pour

remplir leurs capacités, le cdble sous-marin, vieil
outil de transmission, revient a la charge,
miraculeusement rénové par la fibre
optique. Y a-t-il de la place pour
les deux ?

es constructeurs de satellites traversent > &
une mauvaise passe. Les fabricants

de ces coliteux engins ne font plus i

tellement d'affaires. De grands 45

programmes font place a du vide. Certains ~o
qui pensaient venir concurrencer
I'Europe et I'Amérique laissent au- 7
jourd’hui piétiner leurs projets: f,—"'
les satellites chinois, co- P
lombien, irakien et pan- 25
africain ne sont pas prés A
de voir le jour. Aux
Etats-Unis, Hughes
Aircraft, un des
grands de cette in-
dustrie, a dii réaf-
fecter 10% de

ses techniciens
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de l'espace a sa division radar. Les entreprises
européennes n'ont pas l'avantage de cette flexi-
bilité : tout bonnement, elles licencient.

Pourtant la demande de télécommunications spa-
tiales a progressé a un taux constant de 20 % tout au
long des années 70. Tout était gagné, semblait-il.
Comme pour la consommation d'électricité, dont
une loi quasi divine a tres longtemps voulu qu'elle
doublat tous les dix ans, «les prévisionnistes se
sont trompés en tablant sur 'expansion de services
beaucoup trop neufs pour qu'on puisse extrapoler a
. partir du passé », observe un industriel. Pour Isaac
= T. Gillam, adminsitrateur adjoint de la NASA et
= responsable des activités commerciales : « L'indus-
trie des télécommunications a eu
des réactions exces-
sives; tout le

monde

Laurol

s'est précipité dans ce qui semblait étre un nouvel
age d'or. »

En clair, on a construit et lancé beaucoup trop de
satellites qui, aujourd’hui, tournent souvent sans
assez de communications & transmettre. En dé-
cembre 1984, la- Federal Communication Commis-
sion (FCC), qui réglemente les télécommunications
aux Etats-Unis, estimait que 42 % de la capacité des
satellites alors en orbite demeuraient inutilisés.
Méme si certains — tel le réseau ECS (European
Communication Satellite) qui marche a plein —
réussissent a tirer leur épingle du jeu, la crise plane
au-dessus de I'Atlantique, le grand boulevard ou
passent 40% du trafic téléphonique international.
Symptome révélateur : la NASA, en mars 1985 déja,
était obligée de réduire ses prévisions de lance-
ments, alimentés essentiellement par les satellites
de télécommunications civils; elle calculait alors
que seize ou dix-huit tirs par an ne suffisaient pas a

Les satellites de télécommunications, un temps favo-
risés comme technologie d'avenir, manquent aujour-
d’hui de clients pour remplir leurs capacités excé-
dentaires par rapport a des previsions trop
optimistes.
Aujourd’hui, le cable sous-marin en
fibres optiques leur ravit la vedette avec
plusieurs projets prévus ou en cours,
? notamment en Atlantique du Nord
(dessin ci-contre), région qui ab-
2 sorbe la majeure partie des télé-
communications  internatio-
nales. (Le nombre restreint
de satellites en orbite ne doit

pas  masquer

transmission).
[ 2

énormes  capacités
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remplir le plan de charge de la Navette (évidem-
ment les choses ont été “simplifiées”, depuis, I'acci-
dent de Challenger étant intervenu entre temps).
Sans avoir ces craintes, Frédéric d’Allest, président
d'Arianespace, a lui aussi révisé ses chiffres a la
baisse: de vingt-neuf lancements annuels, le
marché mondial tombe & vingt-quatre, toutes appli-
cations confondues.

Une des principales victimes du marasme est
Intelsat, l'organisation qui, depuis sa creation en
1964, détient le monopole des télécommunicat ons
internationales par satellites entre ses 110 Etats
membres, qui vont de la Libye au Pérou, et des
Etats-Unis a I'Tran. Les trois quarts des satellites de
télécommunications s'appellent aujourd’hui In-
telsat, c’est dire son importance. Techniqguement,
leurs mérites sont incontestables: la capacité d'un
seul engin de 240 circuits téléphoniques et un canal
de télévision au départ, a été portée a 12000
circuits et deux canaux de TV. L'accroissement de
la puissance a considérablement reduit aussi bien
le cotit des transmissions internationales par satel-
lites que la dimension des installations émettrices-
réceptrices au sol. Leur longévité dans I'espace a
connu un progres énorme, passant de 18 mois (pour
Intelsat I, le fameux Early Bird) a 10 ans.

Et pourtant, Intelsat non plus ne donne pas dans
I'euphorie. Hier encore, misant sur une croissance
annuelle de 15%, elle surinvestissait joyeusement,
commandant 4 Hughes Aircraft huit satellites
géants [ntelsat VI. Une flotte qui risque maintenant
de voyager largement a vide.

En plus de ces problémes de demande sures-
timée, les télécommunications par satellites ont
accusé le coup dune évolution politique qui a
particulierement atteint Intelsat, principal acteur.
En 1984, la Maison Blanche mit a I'épreuve ses
principes libéraux en abrogeant une partie du mo-
nopole de I'organisation, représentant 15% de ses
recettes (366 millions de dollars en 1983). Aussitot
le créneau (') libéré — on dit “déréglementé” —, il
fut envahi par des sociétés concurrentes poussant
comme des champignons : ISI, Orion, DBSC, Ame-
ricom, PanAmSat et d'autres, visant a relier I'’Amé-
rique a I'Europe ; plus deux encore, attaquant déja
le marché du Pacifique, sur lequel le trafic d'Intelsat
croit de 20 % par an. Méme surestimé, le gateau des
télécommunications par satellite reste alléchant.

(1) Désormais des sociétés privées peuvent assurer les communica-
tions internationales entre succursales d'entreprises américaines,
par exemple entre une banque de Wall Street et son agence a Paris.
Intelsat conserve le monopole des télécommunications entre indi-
vidus ou entreprises différentes. Ronald Reagan estimait protéger
ainsi 85% des revenus d'Intelsat, en lui laissant quatre ans pour s'y
faire.

(2) Ces pays ont été contactés a Bruxelles, en mars dernier, par
l'intermédiaire de la CEE, qui a la tutelle des télécommunications
dans cette zone.

Intelsat réagit avec les armes dont elle dispose, et
elles sont de taille: son principal actionnaire, le
constructeur américain Comsat, menace (au prin-
temps dernier) d'écraser les petits nouveaux en
cassant le prix du coup de téléphone sur I'Atlan-
tique, avec des réductions de 10 a 15%. Pour
compenser cette baisse, elle prévoit d’augmenter de
15 a 35% ses prix sur les lignes pauvres et défici-
taires, celles dont aucune société privée ne voudra :
entre le Paraguay et le Zaire, par exemple, ou entre
Madagascar et Sri Lanka. Le résultat de la ma-
nceuvre ne se fit pas attendre. Le Département
d'Etat américain recut des dizaines de lettres de
protestation officielles des Etats membres
d'Intelsat : Le Tiers Monde payait le prix du libéra-
lisme... Horreur !

En méme temps, pour trouver de l'argent frais et
rattraper les 15 % de recettes perdues a cause de la
déréglementation, Intelsat va jusqu'a envisager de
vendre a bas prix une partie de la capacité de ses
satellites, que jusqu'ici elle loue aux utilisateurs.
Elle a méme démarché dans ce sens les pays
d’'Afrique occidentale (). Plus tard, elle pense
méme vendre des satellites entiers, créant ainsi une
concurrence inquiétante pour les vendeurs déja
installés.

En fait, le marché des télécommunication ne se
préte pas aux petits investissements. Pour y
toucher, il faut avoir les moyens; et on peut se




demander si les nouveaux venus ont vraiment, sur
1a durée, de quoi inquiéter Intelsat. On peut mesurer
les risques aux accidents relativement fréquents de
lancement, et au refus croissant des compagnies
d'assurances de couvrir de telles opérations. Les
banques les plus audacieuses reculent aujourdhui
devant ce genre d’aventure.

En attendant, les nouveaux venus se financent
comme ils peuvent, et notamment aupres de la
France. Au début de l'année, Frédéric d’Allest
constatait que certains clients « veulent lancer mais
manquent de trésorerie et souhaiteraient un prét ».
L'espace a crédit. En 1981, 'Aérospatiale avancait
ainsi 100 000 dollars a la Direct Broadcast Satellite
Corporation — le montant des frais de réservation
d'un lancement par la fusée Ariane. Or DBSC, faute
d'autorisation officielle, n'existe plus. Dans cette
histoire, nos PTT espéraient devenir le point d’an-
crage européen du réseau d'affaires transatlantique
envisagé par DBSC ; les Britanniques ont gagné en
pariant sur un réseau concurrent, le Digital Express
de la Comsat, qui utilise un satellite Intelsat comme

notre pays joue ici directement contre Intelsat.
PanAmSat I doit étre lancé en juin 1987 par le
premier exemplaire d'Ariane [V, le caractére pro-
batoire de ce vol valant 4 la firme américaine de ne
payer que 8 millions de dollars un ticket pour
l'espace qui en vaut normalement 35. Mais pour
Arianespace, ce contrat est source de sueurs
froides : pour régler, et encore du bout des doigts,
sa part du prix de réservation sur la fusée euro-
péenne, RCA, actionnaire de PanAmSat, a parfois
attendu la derniere tranche trimestrielle admise
pour le paiement. Les versements, tout au long de
cette affaire, sont souvent tombés a l'extréme limite
tolérée par I'échéancier.

Il est prévu que PanAmSat I occupera la “posi-
tion basse” dans la coiffe dAriane [V, un autre
satellite, placé au-dessus, devant étre emporté lors
du méme tir. Si PanAmSat déclarait forfait, un gros
retard en résulterait pour Arianespace. Or fin mars,
l'engin n'était toujours pas couvert par une assu-

relais spatial, avec des stations terrestres implan- Ensécurité au fond des mers, le cable de télécommunicationsa une

é tées a New York et Londres. duréedevie de 25ans minimum, contre 10ans pourles satellites.
e e o e e e e e v,
3 entre les deux continents américains — c entretien éventuel. Ces opérations de « repéchage » ne sont pas

gardée d'Intelsat —, a elle aussi bénéficié, aupres

toujours simples ni bon marché, mais elles le sont quand méme

Phote €

de la France, de larges facilités de paiement. Grand
exportateur de satellites, et donc rival de la Comsat,

infiniment plus qu'un dépannage de satellite de
télécommunications en orbite.




Télécommunications [

88

rance ; fin mai, il n'avait pas encore obtenu I'autori-
sation de la FCC de faire aboutir ses communica-
tions sur le sol des Etats-Unis. Le Pérou et la Co-
lombie, préts a utiliser ses services, se heurtent au
veto d'Intelsat, décidée a défendre son monopole ;
l'organisation internationale dispose pour cela d'une
arme, sous forme de l'article XIV de sa Convention
— dont ces deux pays d'’Amérique latine sont
membres —, qui interdit toute initiative susceptible
d'entrainer des « dommages économiques significa-
tifs au systéme global d'Inselsat» PanAmSat
survivra-elle aux dépenses qu'implique ce conflit ?
Aura-t-elle ensuite les moyens d'acheter d'autres sa-
tellites pour consolider sa présence sur le marché
(son premier satellite était un engin de récupération
acheté a bas prix)? Ou sera-t-elle contrainte de
mettre un terme a ses activité, confirmant ainsi la
difficulté de s'imposer face aux géants ?

Le céble sous-marin contre-attaque. Mis au gout
du jour par les fibres optiques, il arrive en concur-
rent inattendu dans cette guerre intestine entre
“confréres” de I'espace. « Les télécommunications
mondiales vont faire un régime riche en fibres »,
titrait récemment 'hebdomadaire anglais The Eco-
nomist. Alors que la technologie des relais spatiaux
parait s'essoufler quelque peu, la fibre optique fait
une sortie spectaculaire du laboratoire pour en-
tamer sa “vie active” dans le monde des télécommu-
nications. Ce mode révolutionnaire de trans-
mission, qui véhicule des informations de toutes
natures par le truchement de signaux lumineux,
vient 4 point pour sauver le bon vieux cable d'une
désuétude a laquelle devait inexorablement le
condamner la croissance du trafic.

Depuis la Seconde Guerre mondiale, en effet la
capacité et la qualité des voies téléphoniques inter-
continentales, qui représentent aujourd'hui une dis-
tance totale de quelque 130 000 km, n'ont cessé de
s'accroitre. Et rien n'assurait que les cables
coaxiaux immergés pourraient absorber l'augmen-
tation du trafic et continuer longtemps de concur-
rencer efficacement les relais par satellites.

La fibre optique renverse la situation comple-
tement. Dés 1977, les progrés de cette technologie
se sont traduits par une transparence de plus en
plus accrue de la fibre de silice, dont on parvenait a
obtenir une structure cristalline tellement ho-
mogene et pure que la lumiére peut y circuler
linéairement sans se heurter aux parois et aux
impuretés et, partant, sans atténuation des ondes
électromagnétiques sur de longues distances (I'atté-
nuation est le rapport entre I'intensité des signaux a
l'arrivée d'une ligne et leur intensité au départ). On
n'est donc pas obligé d’amplifier le signal aussi
fréquemment en cours de route, ni par conséquent
d'installer autant de répéteurs (") sur la ligne (on

obtient des portées 5, méme 10 fois supérieures
sans amplification intermédiaire), ce qui est un
facteur d'économie mais aussi une meilleure ga-
rantie contre les risques de pannes.

La premiere immersion d'un cable optique expé-
rimental a été effectuée en 1980 dans le Loch Fyne,
en Ecosse. Il fonctionne encore. D'autres lignes ont
eété posées depuis, toujours a titre d'essai. Entre
Portsmouth et l'ile de Wight, sur 8§km, en 1984.
Entre les iles japonaises de Hokkaido et Honshu,
sur plus de 38 km, en 1985, Tout récemment, entre
Marseille et Ajaccio. Enfin, début mai, la premiére
liaison opérationnelle entrait en service, rattachant
I'Angleterre et la Belgique.

Avant méme la mise en place du cable coaxial
transatlantique TAT 7 pendant I'été 1983, son prin-
cipal constructeur, le consortium géant américain
des téléecommunications AT & T avait décidé que se
serait la derniére ligne en cuivre qu'elle fabriquait
pour étre descendue au fond de I'océan. Les pro-
chaines utiliseront les fibres optiques — une transi-
tion définitive. La Standard Communication (STC),
en Grande-Bretagne, a fait le méme choix aprés la
pose de son cdble Anzcan & travers le Pacifique, en
1984. En fait, le dernier coaxial en métal dans
I'histoire des télécommunications sous-marines
aura été un ouvrage francais: le SeaMeWe, reliant
la France a Singapour, et qui ne fonctionne que
depuis avril dernier. Cette fois, la page est tournée
pour de bon.

La fibre optique peut prétendre a des avantages
multiples. Sur son prédécesseur coaxial, d’abord :
elle seule serait capable d’acheminer sans défaillir
un ftrafic téléphonique international dont on preé-
voyait le doublement tous les trois ans. Certes, il est
théoriquement possible d'accroitre les fils de cuivre
dans la gaine d'un coaxial, mais les cables actuels
pesent déja de 4 a Hkg au metre ; augmenter leur
poids créerait des effrots mécaniques intélorables
au moment de la pose ou d'un relevage éventuel.
Avec la fibre, on économise le cuivre (un drame
pour l'industrie cuprifére), on obtient une capacité
supérieure de transmission sur une faible section et
on évite le piratage (*).

La fibre posséde en outre des avantages techni-
ques sur le satellite lui-méme. Le signal télépho-
nique qui voyage de Paris 2 New York via I'espace
passe par un relais qui évolue a 36000 km

(3) Les répéteurs sont des systémes qui ont pour tiche d'amplifier
ou de régénérer les signaux, éventuellement de les remettre en
forme.

(4) On peut espionner le trafic sur un cble en cuivre en captant le
champ magnétique induit par le signal électrique porteur des com-
munications qui passent, ou en y raccordant une dérivation. Par
contre, il n'y a pas de champ induit dans la fibre optique, et toute
tentative de dérivation produirait une baisse de I'intensité lumineuse
qui ne passerait pas inapercu a l'arrivée.




daltitude. 11 lui faut le temps d'y monter et d'en
descendre, d'ou un retard de l'ordre de la demi-
seconde : a peu prés acceptable pour une conversa-
tion de personne a personne, un tel décalage com-
plique énormément les transmissions des données
informatiques. On ne voit guére pour le moment
comment éviter ce retard, sinon par des méthodes
trés lourdes de compression des signaux. Le céble,
quant a lui, n'impose sur I'Atlantique qu'un trajet de
5000 km au maximum. Le délai d'acheminement
est alors insignifiant. Le cable ne produit pas non
plus d'écho, contrairement aux antennes récep-
trices des satellites, qui ont tendance a renvoyer
une partie du signal a la source,

bilité en bord de cote au chalut qui drague, a l'ancre
quon jette et qui racle le fond. Les réseaux
d'espionnage électroniques posés dans les hauts
fonds des plateaux continentaux pour détecter la
présence de sous-marins étrangers, sont particulie-
rement exposés a ce genre d'incident, puisqu'ils
sont par définition secrets et ne figurent sur aucune
des cartes utilisées par la marine de péche et de
commerce. Contre ces accidents, la solution est
I“ensouillage” — I'enterrement du cable dans une
tranchée de 50 a 70 cm —, mais cette précaution
n'est utile que sur les hauts fonds. En pleine mer,
bien posée, la liaison ne court aucun danger. Tout
existe dailleurs pour garantir un entretien sir des

Armature en fils d’acier

/ gainée de cuivre

/ /

Fibre de verre Ame

cible
dacier

La supériorité déterminante du cable sur le Les 4 fibres de silice du cable optique TAT 8 en cours de pose

satellite tient dans sa durée de vie. Les satellites,
depuis peu, sont garantis pour dix ans. Un cable
l'est pour vingt-cing. Certains sont en opération
depuis plus de trente ans, comme Alger I, bien en
sécurité au fond de la Méditerranée et qui n'a pas
exigé une seule intervention depuis son installation.
Les cables a fibres optiques poseront le probleme
du vieillissement de la silice elle-méme, avec 'appa-
rition de micro-fissures susceptibles d'altérer le
signal. Le point le plus faible de ces systemes réside
sans doute dans les diodes laser, chargées de
produire le faisceau d'émission dont la modulation
traduit les signes binaires du message numérique.
Ces composants n'existent que depuis 25 ans a
peine, et I'on ne possede donc pas de chiffres sur
leur tenue a plus long terme. A défaut de statisti-
ques de fiabilité, les constructeurs de cables opti-
ques recourent a la redondance : on installe trois
diodes pour avoir la certitude qu'il y en aura
toujours une qui marche.
Un autre point sensible des cables : leur vulnéra-

au fond de I'Atlantique lui permettront d’acheminer
jusqu'a 4 fois plus de signaux téléphoniques que les

cables en cuivre actuels. Transmettant un rayon laser, et non

un signal électrique comme le cable en cuivre, la fibre
optique n'est pas sensible aux parasites.

cables sous-marins, assez souples pour étre relevés
a la surface deux ou trois fois, sans dommages,
durant leur vie.

Enfin, alors que le coit des communications
par satellite est indépendant de la distance, celui
des liaisons par cable croit avec le nombre de
kilometres de fibre. Malgreé tout, en deca de 6000 a
7000 km, les secondes restent moins cheres que les
premiéres, Or, la traversée de I'Atlantique n’atteint
pas de telles longueurs, si bien que le cable optique
detient le plus souvent I'avantage du coit. René
Salvador, conseiller spécial du secrétariat d'Etat
aux PTT, estime que si la réglementation ne favori-
sait pas les satellites, méme de vieux coaxiaux
emporteraient aujourd’hui encore la plus grande
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part du trafic téléphonique sur I'Atlantique.

La réglementation en question, sous forme
d'accords passés entre les Etats-Unis et la confé-
rence européenne des postes et télécommunica-
tions (CEPT), attribuait la moitié du trafic a
chacune des deux techniques concurrentes, et vi-
sait 4 protéger I'éclosion de l'industrie spatiale, a
'ombre de laquelle elle s'est un peu assoupie. On
s'apercoit maintenant que la fibre optique est tout
autant un produit d'innovation avancée que le satel-
lite, et que gréce a elle le cable sous-marin repart en
force et commence une deuxiéme vie.

Avant méme |'expiration des accords, en 1985, la
FCC américaine décidait de réserver chaque année
au cible 2 % de plus des liaisons, jusqu'a lui assurer
60% du trafic en 1991. Son but ultime était de
laisser aux utilisateurs la liberté de choisir I'un ou
l'autre. Le résultat fut une multiplication de plans et
projets, une fievre industrielle qui ressemble fort a
celle qu'avaient suscitée les communications par
satellite au début des années 80, avec la création en
série de nouvelles sociétés plus ou moins viables.

Outre le programme international TAT 8, qui
associe une quarantaine de pays européens et ameé-
ricains, fleurissent des initiatives aux perpectives
incertaines, d’autres aux atouts plus sérieux. Le
maitre britannique des télécommunications, Cable
& Wireless, par sa filiale Mercury, rivale de British
Telecom — les PTT d'outre-Manche —, projette
deux cables transatlantiques a fibres (P-TAT) en
collaboration avec I'Américain Tel-Optik. On
s'attend a ce que le P-TAT fasse des ravages sur le
marché des communications d’affaires. Une petite
société newyorkaise, Submarine Lightwave Cable,
avance une idée de transmission intercontinentale
d’'émissions télévisées (TAV : Trans-Atlantic Video).
La faiblesse de ses moyens contraste avec 'immen-
sité de ses ambitions : six fois la capacité du TAT 8,
ce qu'elle prétend réaliser en entassant 24 fibres
optiques dans une méme gaine, exploit inédit et qui
laisse la plupart des spécialistes sceptiques.

Les lois économiques du milieu donnent d’ail-
leurs aux petites entreprises peu de chances de
réussir. Si les gains sont énormes et la mise vite
amortie (dans les trois a cinq premiéres années), les
droits d'entrée sont par contre prohibitifs et ope-
rent au départ une sélection sans merci parmi les
candidats ; le TAT 8, par exemple, représente un
investissement de 335 millions de dollars.

L'avenir technique et économique du cable
semble fermement assuré. Mais tous les pays n'en
profiteront pas également. Actuellement, les seuls
grands constructeurs sont américains, francais, an-
glais et japonais. Dans dix ans, sans doute, il n'y
aura de place que pour un ou deux. AT & T, aux
Etats-Unis, se verrait bien dans le role de principal
survivant, avec le Japon comme associé dans le
Pacifique : le 22 janvier dernier, AT & T signait a

Honolulu avec son partenaire nippon KDD un
contrat colossal de 593 millions de dollars, qui
prévoit la construction d'une liaison sous-marine
entre la Californie, Hawai, Guam, le Japon et les
Philippines, d'une distance totale de 13200 km.
L'Australie y raccordera son futur cable optique
vers la Nouvelle-Zélande.

Et la France ? Elle a obtenu 60% du réseau
SeaMeWe France-Singapour, grice au renom de
son savoir-faire, a sa solide implantation au Moyen-
Orient, par ou passe la liaison, et a I'impopularité
temporaire des Britanniques en Malaisie, point d'ar-
rivée du cable. Mais dans le cas du TAT 8, apreés
avoir subventionné les recherches, nos pouvoirs
publics semblent avoir réagi mollement devant les
énormes investissements qu'il fallait consentir a ce
projet (300 millions de francs — la prévision écono-
mique pour une telle somme n'est évidemment pas
sans risque). Et surtout, la zizanie a régné entre la
France et la Grande-Bretagne, auxquelles AT & T a
laissé le soin de s'entendre entre elles sur leurs
parts respectives, a hauteur d'un total de 10 a 15%.

«Ce n'était pas beaucoup, et en plus le partage
s'est fait largement au-dessus de la téte des indus-
triels », regrette un ingénieur de Submarcom, évo-
quant avec nostalgie 'accord de Honolulu... Or, la
vision d'avenir des cabliers anglais est un monde
dans lequel ils resteraient les seuls partenaires
européens d'AT & T. Un accord était presque
conclu entre I'Anglais STC et les Francais, en vue
du développement d'une technologie commune
permettant de réduire les prix, lorsque, vers 1982-
83, les Britanniques y renoncerent. « Plusieurs fois,
les Cables de Lyon sont revenus négocier avec les
Anglais, mais on n'a jamais pu avoir de bons
accords. Travailler avec les Anglais est impos-
sible », soupire-t-on aux PTT. La France espere se
placer mieux dans le projet SeaMeWe II, une ver-
sion optique de la liaison coaxiale récemment
créée, et dont Singapour, principal centre financier
d’Asie apres Tokyo, pousse a la réalisation pour les
années 1990-91. Mais la concurrence technologique
des Japonais va certainement se manifester avec
force d'ici la. Leurs laboratoires ménent actuelle-
ment des recherches intenses d’'ou sort une toute
nouvelle génération de fibres optiques qui bénéfi-
ciera d'une longueur d'onde du faisceau laser de
1,55 um au lieu de 1,3 um aujourd'hui. L'atténuation
de la lumiére par son passage dars la fibre serait
alors réduite encore de moitié, ce qui aurait des
conséquences économiques considérables ; au lieu
d’équiper la ligne de répéteurs tous les 45 ou 55 km,
il suffirait d’en implanter un tous les 100 km. Cette
petite fraction de micron supplémentaire abaissera
de 25% le coiit total de I'installation.

Le défaut, pour les industriels, est quun tel
systéme exige des répéteurs de conception nou-
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velle ; les modéles actuels seraient a envoyer a la
casse avant méme que leur colt de développement
soit amorti: une perte inacceptable. Tous les
constructeurs voudraient donc freiner ce passage a
1,55 um, le temps de récupérer leurs investisse-
ments de recherche. Tous, sauf les Japonais. L'une
des raisons en est que la multiplicité des iles qui
forment leur pays nécessite une telle quantité de
voies téléphoniques sous-marines, que le probléeme
de la rentabilité se pose pour eux en termes diffé-
rents. La France, qui en technique de cables se tient
bien face a 'Amérique, risque d’étre mise en infério-
rité par l'industrie japonaise.

Les Occidentaux pourront quand méme se faire
la main sur un nouveau et grandiose projet de
télécommunications sous-marines, le TAT 9. A la fin
de 1985, AT & T proposait aux trois grands du
marché transatlantique, British Telecom, Teleglobe
Canada et les PTT francaises, et plus tard a la CNT
espagnole, de réaliser et gérer ensemble un cable
selon une politique commerciale utilisée par des
intéréts purement privés comme ceux du projet
P-TAT, et en concurrence directe avec eux. Les
différents partenaires signaient, en mai dernier, un
accord d'étude pour la réalisation du TAT 9. Celui-
ci sera vendu en tranches, circuit par circuit, a des
utilisateurs tiers.

Tout de méme, cela fait beaucoup de cables. A tel
point qu'on peut se demander si, comme pour les
satellites, il y aura de la place pour tout le monde. A
lui seul, le TAT 8 pourra acheminer simultanément
37 800 conversations téléphoniques, soit une fois et
demie la capacité totale installée en 1984 par In-
tersat au-dessus de I'Atlantique. Le TAT 9 disposera
de 115000 circuits, et I'on pense en outre que sa
mise en place pourrait étre avancée d'un an par
rapport au planning initial. Or, le TAT 7, opéra-
tionnel depuis 1983, ne fonctionne pas encore a son
taux maximal de rendement. « Poser le TAT § tient
du pari », dit un ingénieur de Submarcom. Sommes-
nous devant le méme phénomeéne qui a entrainé la
crise de surcapacité des satellites ?

Pour René Salvador, « tout le monde a des ser-
vices nouveaux plein la bouche, mais le gros du
trafic reste le téléphone ». Ces services-miracles,
dont on attend qu'ils fassent travailler des milliers
de circuits toutes les secondes, sont en fait souvent
des applications décevantes. La télécopie — la
transmission directe de documents — est en pro-
gression. Mais la téléinformatique n'est pas le client
révé qu'on pensait : elle colite beaucoup trop cher.
La téléconférence, sorte de multiplex en direct
permettant a plusieurs usagers éloignés de se
concerter en méme temps par le son et éventuelle-

ment l'image, a connu une assez forte croissance
(50% de 1983 a 1987, selon 'OCDE), mais stagne
maintenant, également a cause de son prix, qui
l'empéchera d'étre jamais une prestation assez po-
pulaire pour alimenter les circuits d'un TAT 9.
D'autant que les réseaux modernes sont victimes de
leur propre progres, puisque des techniques comme
la compression des signaux permettent de quintu-
pler la capacité.

Alors, qui va gagner, le cable ou le satellite ? La
réponse unanime est: ni l'un, ni 'autre ne sera
exclu. «Ne garder que le cable serait comme ne
garder que le train pour aller en Allemagne », dit
Claude Roche, directeur adjoint d'Alcatel-Espace.
«Aucun ne remplacera l'autre, mais si les prix
étaient libres, ceux du satellite ne baisseront pas
beaucoup avant longtemps » ajoute M. Salvador, du
fait qu'avoir un satellite, c'est bien, mais encore
faut-il acheter des antennes de réception, tres cher.
«('est affaire de partage: le cable est appelé a
desservir les grandes arteres, le satellite reste en
bonne place pour les liaisons locales », estime
Frédéric d'Allest.

Mais selon une étude de marché publiée fin 1985
par le cabinet américain Kalban and Bowen Asso-
ciates, on peut s'attendre a ce que les cébles reliant
aujourd’hui un point unique a un autre soient a
I'avenir dotés de trois ou quatre embranchements,
qui iront chasser sur des marchés régionaux jusque-
1a laissés aux satellites.

Une chose est stire : le paysage des télécommuni-
cations a changé, et va encore changer. On ne parle
plus de saturation de 'orbite géostationnaire. La fin
de la crise des satellites est attendue d’ici deux a
trois ans, mais la FFC songe a libérer totalement le
partage du marché entre cable et satellite apres
1991 — en gardant un contréle sur AT & T, ce-
pendant.

Il est clair quintelsat devra changer ses ha-
bitudes, peut-étre modifier jusqu’a sa raison d'étre,
et se montrer moins généreuse envers ses Etats
membres, qu'elle a habitués a ne jamais voir le
rendement de leurs investissements dans les satel-
lites tomber en-dessous d'un plancher de... 14 %.
Reste qu'on a bien vu que programmer l'installation
d'un cable a 300 millions de dollars n'est pas sans
risques, la prévision économique sur 25 ans tenant
de la sorcellerie.

Dans tout cela, que devient ['usager de base, vous
et moi ? Pour nous, la conclusion tient dans cette
devinette : une fois sur deux, nos appels en Ame-
rique passent par un cable ; ils cottent alors moins
cher aux PTT, mais nous sont facturés au méme
tarif que s'ils transitaient par satellite ; si le cable
devient prédominant, nos appels reviendront
encore moins cher aux PTT; qui empochera la
différence ? Stéphane Chenard



